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Absatzmarkt China, Hoffnungstrager
der Weltwirtschaft

Wahrend der Westen gerade eine Schrumpfkur durchmacht, wachst China
immer noch. Und wer wachst, der hat auch einen Gestaltungsspielraum.
Dieser Spielraum ist mit ungefdhr 2000 Mrd. $ Devisenreserven ausrei-
chend, um Staatsausgaben massiv erhdhen zu konnen und Bankendarle-
hen aufzufangen. Das genau nutzt China im Augenblick auf doppelte Weise.

Einerseits investiert China riesige Summen in den Auf- und Ausbau einer
leistungsfahigen Infrastruktur, von zigtausend Kilometern Eisenbahnschie-
nen Uber Autobahnen, Telekommunikation bis hin zu Kraftwerken und Um-
welttechnologie.

Andererseits gibt China Konsumanreize fir die Bevolkerung, mit denen
die Binnennachfrage angekurbelt wird und die Wohlstandszuwachse der
vergangenen Jahre fir weitere, bislang ausgeschlossene Bevdlkerungs-
schichten erreichbar werden.

Um in diesen unruhigen Zeiten auch aus Sicht der europaischen Export-
wirtschaft fir die daraus resultierenden Herausforderungen gerustet zu
sein, bieten wir einen zusatzlichen Seminarblock an, der sich speziell mit
den aktuellen Anforderungen bei der Zertifizierung und beim Warenverkehr
in China beschaftigt.

Zielgruppe
Schweizer Exportindustrie: Regionalleiter/innen Asien, Vertriebsleiter/innen,
Exportleiter/innen, Qualitdtsmanager, Auftragsabwicklung

Seminarleitung

Stefan Fischer, geschaftsfihrender Gesellschafter der Cisema GmbH,
Minchen, mit Biros in Beijing, Hangzhou und Shenzhen.

Davor hatte er mehrere leitende Funktionen in der Industrie inne. Uber
die Halfte seiner bisherigen Laufbahn hat er in der Region Asien/Pazifik
verbracht. Er war fir den Aufbau und die Leitung des Vertriebs eines
grossen deutschen Elektrokonzerns in China verantwortlich. Profunder
Kenner der landeslblichen Geschaftspraktiken. Erfolgreicher Dozent
diverser Seminare der School for International Business, u.a. im Rahmen
des Seminarzyklus China-Fokus und diverser CCC-Seminare seit 2003,
sowie von Business-Reisen nach China.

Folgende Seminare diirften Sie auch interessieren:

Beschaffungsmarkt China 16. April 2010, Zirich
8. Juli 2010, Zirich
Personalmanagement in China 2. Marz 2010, Zirich



Programm

9.15-10.30 Die aktuelle wirtschaftliche Entwicklung Chinas
- Warum kommt China schneller aus der Krise?

Pause 10.30-11.00

11.00-12.30 Absatzmarkt China

- Rahmenbedingungen fir den Markteintritt in China

- Standortfaktoren fir ein Engagement in China

- Stufenkonzept fir den Geschaftsaufbau in China

- Implementierung einer Niederlassung

- Abwicklung des Liefergeschafts

- Erfolgsfaktoren fur den Vertrieb in China

- Finden, binden und fordern von Mitarbeitern

- ldentifizierung von Partnern in China

- Vertriebsstrategie und Cross Culture Marketing fir China
- Verhandlungstaktik mit chinesischen Verhandlungspartnern

Pause 12.30-13.45

13.45-15.15 Zertifizierung in China

- Details des neuen China Compulsory Certification Systems

- Prozess und Anforderungen der CCC-Zertifizierung

- Dienstleistungen fir die CCC-Zertifizierung

- Geblhrenordnung und Gebuhren fir CCC

- Ergebnisse der Diskussion mit den Regierungsbehdrden

- GB-Standards / Druckkessellizenz / Regierungsorganisationen und
akkreditierte Testlabors

Pause 15.15-15.45

15.45-16.30 Grenziiberschreitender Warenverkehr China

- Internationale und nationale Zollpolitik (Behérden)

- Die Warenabfertigung in der VR China

- Die Zollgesetzgebung / Die Mdglichkeiten der Zollabfertigung
- Die Zolltarife / Die Zollwertvorschriften

- Die Dokumente im Warenverkehr

16.30-17.15 Wirksame Massnahmen gegen Produktepiraterie in China
- Rahmenbedingungen zu IPR in China

- Mit Marken nach China

- Geeignete Vorsorgemassnahmen gegen Produktepiraterie

- Firmenspezifische Strategie gegen Produktepiraterie

- Werkzeuge und effektive Massnahmen gegen Produktepiraterie

- Gebuhren

- Organisationen und Probleme mit lokalem Protektionismus in China



Informationen fiir die Teilnehmenden

Datum Donnerstag, 15. April 2010 (9.15 bis 17.15 Uhr)
Mittwoch, 7. Juli 2010 (9.15 bis 17.15 Uhr)

Oort Universitat Zirich
Zentrum fir Weiterbildung
Schaffhauserstrasse 228
8057 Zirich

Veranstalter / Auskunft School for International Business, Rolf Lithi
Sonneggstrasse 30, 8033 Zirich
Tel. 0041 43 243 75 32, Fax 0041 43 243 75 31
www.eiab.ch, mail@eiab.ch

Kooperationspartner Osec
SCCC (Schweiz-Chinesische Handelskammer)
Zlrcher Handelskammer

Kosten Mitglieder Kooperationspartner CHF 820.-
Nichtmitglieder CHF 960.-

Der Preis versteht sich inkl. Dokumentation, Mittagessen
und Pausenerfrischung.

Seminarpartner

Anmeldetalon

per Post: School for International Business, Sonneggstrasse 30, 8033 Zirich
per E-Mail: mail@eiab.ch oder per Fax: 0041 (0)43 243 75 31
online: www.eiab.ch (Rubrik Seminare 2010)

einsenden, faxen oder online
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| Firma

| Name/Vorname

| E-Mail/ Telefon
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| Datum /Unterschrift

Mitglieder Kooperationspartner:
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Bitte senden Sie mir folgende Unterlagen:

[ Halbjahresprogramm [ Beschaffungsmarkt China [ Personalmanagement China



